
販売代理店： 株式会社ユーケーデンタル 長崎店

セミナー参加申込書（5月19日：株式会社ユーケーデンタル 長崎店 ）

貴医院名

TEL：　　　　　　　　　　　　　　FAX：
（※ご記入いただいた個人情報は、本セミナー参加者の申込状況把握以外に使用することはありません）

現在、約 68,000 件の歯科医院が存在しています。保険診療制度など
の背景から多くの人にとっての歯科医院はいまだにトラブルが起きたら
通う、という存在です。しかし今後の国民の健康を考えると、歯科医院
がそれぞれの特性を出し“お口の中を健康に保つ”ために定期的に通う
存在に変化していくことが重要ではないでしょうか。
審美修復治療はその変化が患者に分かりやすく、
口腔内に対するモチベーションを上げる非常に有効な治療です。
特に、ホワイトニングはそのスタートであり、カラーメンテナンスという

FAX送信先：095-818-0112

ご連絡先 〒

株式会社ユーケーデンタル
長崎店 UKホール
会　　　　場：株式会社ユーケーデンタル 長崎店UKホール
　　　　　　　長崎市宝栄町9番7号
　　　　　　　TEL： 095-818-0102（代表）
主　　　　催：株式会社ユーケーデンタル 長崎店
定　　　　員：30名

参 加 費 用：1医院2名様25,000円（税込）
お問い合わせ： 株式会社ユーケーデンタル 長崎店　095-818-0102 
※当日キャンセルによる返金は致しかねます。

担当： 

● セミナー紹介

（スタッフ）
ご芳名

（歯科医師）
ご芳名

 2019年

5月19日（日）10:00～16:00

Opalescence Whitening Seminar

患者満足度を上げる
チームで取り組む審美修復

ホワイトニングを通じて患者とコミュニケーション
実践！オフィスホワイトニングを導入したら…
「オパールエッセンスBOOSTライブデモ」

● プログラム

昼食付き

講師 菊島大輔 先生
横浜市 ブルーリーフ歯科

院長

鈴木 聡子
横浜市 ブルーリーフ歯科
歯科衛生士

定期来院のきっかけを作れます。
歯科医院内でホワイトニングメニューを用意しておくことで、様々な
審美修復治療を一連の流れとして提案する環境を作ることもできます。
そのような環境作りには、歯科医院全体でチームとして取り組む必要
があり、歯科医師と歯科衛生士の連携も大切な要因の一つです。
本セミナーでは、患者満足度を上げるために歯科医院が出来る
ホワイトニングメニュー作りから、審美修復へ導くコミュニケーション法、
職種に応じた役割分担についても話をしたいと思います。

会場MAP
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